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相⼿の名前

ミーティング⽇

ミーティング場所

/
/
/
/
/

1000万円 /

Accomplishments（実績）

Intereste（興味）

Networks（⼈脈）

Skills（スキル）

提供サービス

欲しいリファーラル

【個⼈的な⽬標】
・働かない(でも仕事はする)
・気持ち良く過ごせる⼈⽣の構築
【2024年の個⼈的な⽬標】
・⾞を買い替える(700万円)
・年収1500万円

・通販/webサイト運営サポート

・講座販売
・BNIからの売上　　　　　　　 

潮田　徹(うしおだ　とおる)

　　　　　年　　月　　日（　　：　　〜　　：　　）

⾞(イタ⾞⼀択),バイク(ドカティ⼀択),観葉植物,APPLEコンピュータ関連
⽇々気持ちよく(楽しく)過ごす⼯夫,インドア派,楽する⼯夫、楽園

・お客さん⾃⾝も気づかない本⼼に迫り、問題の本質を指摘する
・ダイレクトマーケティング
・プロジェクト管理
・システム設計のできるマーケティングコンサルタント
・エクセルを利⽤した業務効率化
・ネット通販のノウハウ

守成クラブ⼭⼝会場、広島会場、もみじ会場、⼭⼝県中⼩企業同友会、⼭⼝県倫理法⼈会
⼀般社団法⼈マーケティングパートナー協会、顧客リスト600名(⾒込み客含む)

◆⾦のたまご
・異業種交流会/ビジネスコミュニティに参加されている⽅
・情報商材やノウハウなどの講座ビジネスをされている⽅
・オリジナルの商品や特徴にある商品(特産品など)を扱っている店舗の⽅

◆⾦のがちょう
・異業種交流会/ビジネスコミュニティを運営している⽅
・異業種交流会/ビジネスコミュニティのキーマン
・法⼈を対象とした⼠業の⽅
・業種ごとの組合

【仕事上の⽬標】

地域経済の底上げ
・交流会攻略ツール「デジタルビジネスカード」の販売数60件を⽬指す。
・マーケティング実践ツール「くるくるカムカム」を使った
 集客・売上アップの成功率100%を⽬指す。
・安価にマーケティングを実践できる環境を構築し
 理想のビジネスが実現できる経営者を増やす。

クライアント(通販)︓
  リピーターを安定獲得することで集客改善
        →2(新規)︓8(既存客)の流れを構築
  商品単価¥1,000程度で⽉商100万円超を達成
  通販サイトへのアクセス(⽉間) 96000PV、
  訪問者数6000⼈、平均滞在時間3分19秒、直帰率37.62%
・クライアント(花屋)︓利益を倍増
・クライアント(エステ)︓市場拡⼤(通販)で売上2倍

60
目標

・通販/webサイト構築
・デジタルビジネスカード販売

・通販サイト運営講座販売
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0
0
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相⼿のGoals(⽬標）

◆デジタルビジネスカード(交流会攻略ツール)
◆webサイト/ECサイト作成
◆webサイト/ECサイト運⽤サポート
◆各種マーケティング講座
 ・集客集中講座
 ・単価アップ＆リピーター獲得講座
 ・協会/コミュニティビジネス構築講座(全6回)
 ・講座/セミナー構築サービス

1
90万円

【2024年のビジネスの⽬標】
実績
6



メモ

◆デジタルビジネスカード

楽するためには最大限の努力を惜しまない

お声がけ

もっと詳しく見てみてください

・オリジナルの商品や特徴にある商品(特産品など)を扱っている店舗の⽅
◆通販サイト

情報商材やノウハウなどの講座ビジネスをされている⽅に
『講座の申し込みや決済めんどくさくない︖』と聞いてみてください。
その答えがYESなら、『申込から決済・予約まで⼀括して対応できるサイトを作ってくれる⼈がいるよ』と
私を紹介してください。

webマーケティングコンサルタントが作りますから
ご希望があれば、その後の運⽤サポートもバッチリ対応いたします。

『通販サイトを使って販路を拡⼤したくない︖』と聞いてみてください。
その答えがYESなら、『売れる仕組みをモリモリ盛り込んだ通販サイトを作ってくれる⼈がいるよ』

webマーケティングコンサルタントが作りますから
ご希望があれば、その後の運⽤サポートもバッチリ対応いたします。

・情報商材やノウハウなどの講座ビジネスをされている⽅

交流会に参加されている⽅にこう聞いてみてください。
「交流会に出会った⼈と個別に連絡とってる︖」
その答えがNoだったら
「めんどくさいもんねww、でも交流会から売上アップするには関係性を構築するのが⼤切だよ
 異業種交流会で出会った⼈と確実に繋がれるツールがあるんだけど⼀度、話を聞いてみない︖」
と⾔ってこう⾔って私を紹介してください。


